
Philippe Asselin,
Courtier  
hypothécaire
Le courtage hypothécaire réunit mes passions  
pour le service à la clientèle et l’immobilier.  
Offrir un accompagnement adapté aux besoins  
et objectifs de mes clients est ce qui me motive  
à évoluer dans ce domaine.

Planification selon vos  
objectifs avec un suivi de vos 
projets immobiliers à court, 
moyen et long terme.

Je me ferais un plaisir de discuter avec vous.

Indépendance vis-à-vis des 
institutions financières.  
Je défends vos intérêts  
auprès de celles-ci dans  
la transparence.

Éventail complet d’institu-
tions financières partenaires. 
Je dispose d’une vue d’en-
semble des offres en vigueur, 
y compris celle qui vous 
correspondra.

Service entièrement  
gratuit  

Pourquoi faire affaire  
avec un courtier ?

Mes services 
s’adaptent  
à votre situation

Travaillons ensemble  (418) 473-9804
passelin@mrlhypotheque.com

Explications  
au verso

EXPLIQUER PLANIFIERACCOMPAGNER CONSEILLER NÉGOCIER



Vous souhaitez devenir propriétaire ? La préautorisation hypothé-
caire est la première démarche à effectuer pour connaître votre 
capacité d’emprunt et garantir un taux.

Votre prêt arrive à échéance et il est maintenant temps de renou-
veler votre solde hypothécaire pour un nouveau terme. Je ferai une 
analyse du marché afin de vous orienter vers un choix éclairé. Pour 
vous prémunir contre les hausses du marché, vous pouvez garantir 
un taux jusqu’à six mois avant la fin de votre terme.

Permet de consolider des dettes ou d’utiliser la valeur nette de votre 
propriété afin d’augmenter le montant du prêt hypothécaire en vue 
de dépenses importantes.

Au moment d’entamer le processus d’achat d’une propriété, je serai 
là pour vous orienter vers la meilleure institution financière adaptée à 
vos besoins court ou long terme.

Préautorisation

RenouvellementRe!nancement

Achat

Processus  
selon votre situation

Je me ferais un plaisir de discuter avec vous.
Travaillons ensemble  (418) 473-9804

passelin@mrlhypotheque.com

Cerner le besoin

Préautorisation

Achat

Évaluer la capacité d’emprunt

Clarifier les étapes du financement

Projeter les paiements

 
et les dépenses liées à l’achat

Accompagner

 

dans la

 

promesse d’achat

Recueillir la documentation 
et soumettre la demande 
au prêteur choisi

Obtenir l’acceptation du financement

Suivre activement les nouvelles 
offres jusqu’à la prise de possession

Finaliser chez le

 

notaire

Comprendre le besoin 
du client (consolidation 
de dettes, projet 
d’investissement, 
mise de fonds, etc.)

Calculer les coûts

 
afférents (pénalités,

 
frais de notaire, etc.)

Recueillir la documentation

 

et soumettre la demande 
au prêteur choisi

Obtenir l’acceptation

 

du financement

Finaliser chez le

 

notaire

*sans oublier les autres dépenses engendrées
  par l’achat d’une propriété


